SREDNUA TRGOVSKA
IN ARANZERSKA S0LA

LUUBLUANA

Srednja trgovska in aranZerska Sola Ljubljana

Poljanska cesta 28a
1000 LJUBLJANA

Naslov zaklju¢ne naloge

Strukturain vsebina naloge

Mentoriji

UPRAVLJANJE Z BLAGOVNO SKUPINO ZIVIL

Prodaja kave

Prodaja testenin

Prodaja hladno stiskanih olj
Prodaja ¢okolade

Prodaja mlecnih izdelkov
Prodaja kruha

Prodaja pekovskega peciva
Prodaja zmrznjenih izdelkov
Prodaja oresckov

Prodaja sadja

Prodaja sadnih sokov

Tema izdelka po izbiri dijaka
(odobri mentor)

Uvod - kratka predstavitev
namena izbrane teme;
lzdelek — wvrste in ponudba

izdelkov (klasifikacija, razlicice
izdelka, proizvajalci in blagovne
znamke);

Opis izdelka — surovine in
lastnosti izdelka, kakovost in
uporaba izdelka, listine v
prometu, embalaza izdelka,

ravnanje z odpadno embalaZo,
vpliv na ¢loveka in okolje;
Nabava in prevzem izdelka —
naroCilo, prevzem, nacini in
pogoiji uskladis¢enja, ugovor ali
reklamacija za dobavitelja;

Prodaja izdelkov -
pozicioniranje, nacini prodaje,
prodajni postopek in
svetovanje, reSevanje
reklamacij kupcev, trzno

komuniciranje;

Zaklju¢ek — ugotovitve, tezave,
zanimivosti;

Viri in literatura;

Izjava o avtorstvu.

Ucitelji, ki poucujejo v modulu
Upravljanje z blagovno skupino
Zivil
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UPRAVLJANIJE Z BLAGOVNO SKUPINO TEHNIKE

Prodaja hladilnikov
Prodaja stedilnikov
Prodaja kavomatov

Prodaja malih gospodinjskih

aparatov

Prodaja pralnih strojev
Prodaja kosilnic

Prodaja mikserjev

Prodaja ra¢unalnikov
Prodaja mobilnih telefonov
Prodaja likalnikov

Prodaja keramicnih ploscic

Tema izdelka po izbiri dijaki
(odobri mentor)

Uvod - kratka predstavitev
namena izbrane teme;
lzdelek — wvrste in ponudba

izdelkov (klasifikacija, razlicice
izdelka, proizvajalci in blagovne
znamke);

Opis izdelka — surovine in
lastnosti izdelka, kakovost in
uporaba izdelka, listine v
prometu, embalaza izdelka,

ravnanje z odpadno embalaZo,
vpliv na ¢loveka in okolje;
Nabava in prevzem izdelka —
naroCilo, prevzem, nacini in
pogoji uskladis¢enja, ugovor ali
reklamacija za dobavitelja;

Prodaja izdelkov -
pozicioniranje, nadini prodaje,
prodajni postopek in
svetovanje, reSevanje
reklamacij kupcev, trzno

komuniciranje;

Zaklju¢ek — ugotovitve, tezave,
zanimivosti;

Viri in literatura;

Izjava o avtorstvu.

Ucitelji, ki poucujejo v modulu
Upravljanje z blagovno skupino
tehnike

UPRAVLIJANIJE Z BLAGOVNO SKUPINO TEKSTILIJ

Prodaja majic
Prodaja srajc
Prodaja plaséev

Prodaja obutve (pohodna,
Sportna, elegantna, ...)

Prodaja tekstila za doloéene
Sportne  aktivnosti ( tek,
nogomet, kolesarjenje...)

Prodaja kopalk

Prodaja otroskih oblacil

Uvod - kratka predstavitev
namena izbrane teme;
lzdelek — wvrste in ponudba

izdelkov (klasifikacija, razlicice
izdelka, proizvajalci in blagovne
znamke);

Opis izdelka — surovine in
lastnosti izdelka, kakovost in
uporaba izdelka, listine v
prometu, embalaza izdelka,

ravnanje z odpadno embalaZo,
vpliv na ¢loveka in okolje;
Nabava in prevzem izdelka —
naroCilo, prevzem, nacini in
pogoji uskladis¢enja, ugovor ali
reklamacija za dobavitelja;

Ucitelji, ki poucujejo v modulu
Upravljanje z blagovno skupino
tekstilij
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Prodaja pletenin

Prodaja prtov in pogrinjkov
Prodaja hla¢

Prodaja posteljnine

Tema izdelka po izbiri dijaki
(odobri mentor)

Prodaja izdelkov -
pozicioniranje, nacini prodaje,
prodajni postopek in
svetovanje, reSevanje
reklamacij kupcev, trzno

komuniciranje;

Zakljucek — ugotovitve, teZave,
zanimivosti;

Viri in literatura;

Izjava o avtorstvu.

UPRAVLIANJE Z BLAGOVNO SKUPINO DROGERHNSKIH IZDELKOV

Prodaja
mehcalcev

pralnih  praskov in

Prodaja sredstev za osebno higieno
Prodaja parfumov
Prodaja Samponov
krem obraz,

Prodaja (roke,

soncne,.. )
Prodaja zobnih krem
Prodaja otroske kozmetike

Prodaja dekorativne kozmetike
(Sminka, maskara, sencila, ...)

Prodaja barv za lase
Prodaja lakov za nohte

Tema izdelka po izbiri dijaki (odobri
mentor)

Uvod —kratka predstavitev namena
izbrane teme;

Izdelek — vrste in ponudba izdelkov
(klasifikacija, razli¢ice izdelka,
proizvajalci in blagovne znamke);
Opis izdelka — surovine in lastnosti
izdelka, kakovost in uporaba
izdelka, listine v  prometuy,
embalaza izdelka, ravnanje z
odpadno embalazo, wvpliv na
¢loveka in okolje;

Nabava in prevzem izdelka -
narocilo, prevzem, nacini in pogoji
uskladiscenja, ugovor ali
reklamacija za dobavitelja;

Prodaja izdelkov — pozicioniranje,
nacini prodaje, prodajni postopek
in svetovanje, reSevanje reklamacij
kupcev, trzno komuniciranje;
Zaklju¢ek — wugotovitve, tezave,
zanimivosti;

Viri in literatura;

Izjava o avtorstvu.

Ucitelji, ki poucujejo v modulu
Upravljanje z blagovno skupino
drogerijskih izdelkov




